
Wir sind ein führendes Unternehmen der Telekommunikationsbranche und arbeitet eng mit namhaften Netzbetreibern und
Herstellern zusammen. Als global vernetzter Anbieter bedienen wir Kunden weltweit und haben uns zu einem der bedeutendsten
Distributoren in Deutschland entwickelt. Der Status als offizieller Partner der Deutschen Telekom unterstreicht unsere Position in
der Branche.

Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Ihrem Gehaltswunsch und dem frühesten Eintrittstermin 
ausschließlich per E-Mail an:

einsAmobile GmbH
Personalabteilung
Samerwiesen 6
63179 Obertshausen
E-Mail: personal@einsamobile.de

Gemeinsam. Erfolgreich.

Vertriebsmitarbeiter für den Bereich IoT-Produkte (m/w/d) 

• Aktiver Verkauf unserer IoT-Produkte im Großhandelsumfeld sowie B2C Bereich
• Eigenständige Neukundenakquise sowie Pflege und Ausbau bestehender Geschäftsbeziehungen
• Identifikation und Erschließung neuer Umsatzpotenziale bei Neu- und Bestandskunden
• Planung und Umsetzung von Vertriebsaktionen
• Durchführung von Markt-, Kunden- und Wettbewerbsanalysen zur Ableitung von Vertriebsmaßnahmen
• Teilnahme an Fachmessen, Roadshows und Kundenterminen
• Selbstständige Auftragsabwicklung in enger Zusammenarbeit mit dem Innendienst und der Buchhaltung

• Abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung bzw. ein wirtschaftswissenschaftliches Studium
• Fundierte Vertriebserfahrung, idealerweise mit Fokus auf Neukundengewinnung
• Technisches Verständnis, idealerweise mit Vorerfahrung im Bereich IoT
• Sicheres und überzeugendes Auftreten sowie ausgeprägte Kommunikationsstärke
• Selbstständige, strukturierte und lösungsorientierte Arbeitsweise
• Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
• Reisebereitschaft für Kundentermine und Veranstaltungen

Wir über Uns

Ihre Aufgaben

Ihr Profil

Wir bieten Ihnen
Infolge unserer stetigen Expansion suchen wir für unser Unternehmen im B2B-Umfeld tatkräftige Unterstützung. Sie haben die 
Gelegenheit, ab sofort eine verantwortungsvolle, selbstbestimmte und abwechslungsreiche Tätigkeit am Standort Chemnitz 
auszuüben. Auf Sie wartet eine anspruchsvolle Aufgabe. Als Vertriebsmitarbeiter für IoT-Produkte sind Sie erste Anlaufstelle für 
unsere Kunden und tragen die Verantwortung für Umsatz und Ertrag entsprechend Ihrer Zielvorgaben. Sie betreuen den 
Fachhandel, Distributionen, Online Händler, Systemhäuser sowie kleine und mittelgroße Unternehmen des Mittelstandes. Sie 
sind wichtiger Ansprechpartner für unsere umsatzstarken Kunden und Repräsentant unseres Unternehmens. Sie arbeiten in 
einem dynamischen Marktumfeld und einem jungen Team mit großer Selbstständigkeit und hohem Entwicklungspotenzial.

Ihre persönlichen Eigenschaften
• Eigenverantwortliches Arbeiten, Zielorientierung und unternehmerisches Denken
• Begeisterung für Technik und Vertrieb, hohe Eigenmotivation und Teamgeist
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